10 востребованных на рынке труда профессий

(по данным на 2010 год)

	Название профессии

	Чем занимается
	Средняя зарплата

	Менеджер по продажам
	Специалист по поиску и привлечению заказчиков. В его должностные обязанности входит:

- постоянное расширение клиентской базы;

- презентация товаров;

- ведение переговоров, заключение контрактов, контроль за их исполнением. 

Желательно, гуманитарное и техническое образование. Главное – не просто уметь торговаться, а хорошо знать свой товар.
	35 000 – 
40 000 рублей

	Помощник руководителя

(секретарь, офис - менеджер)
	Планирует рабочий день своего начальника, организует встречи, совещания, разбирает корреспонденцию, ведет деловую переписку с партнерами. Приветствуется владение английской бизнес-лексикой, спокойный и сдержанный характер, внимательность, пунктуальность.
	40 000 рублей

	Бухгалтер
	Отвечает за все финансовые расчеты. 

Желательные качества усидчивость, скрупулезность, математические способности.
	35 000 рублей

	Продавец

(продавец - консультант)
	Важны коммуникативность, умение конструктивно разрешать конфликты, умение разбираться в особенностях, функциях и преимуществах товаров, которые продаешь.
	25 000 рублей

	Менеджер по работе с клиентами
	Проводит презентации, курирует работу над проектами, консультирует заказчиков по любым вопросам. Желателен диплом экономического ВУЗа и владение иностранными языками.
	40 000 рублей

	Юрист
	Защита интересов компании, подготовка и составление договоров, правовое консультирование персонала.

В настоящее время наиболее востребованы юристы в сфере охраны прав потребителей, авторских прав, в строительном и риелторском бизнесе. 
	40 000 рублей

	Программист
	Разработка и адаптация программного обеспечения под профиль фирмы, резервное копирование информации, безопасность внутренней сети, консультирование сотрудников по техническим вопросам.
	45 000 рублей

	Курьер
	
	18 000 рублей

	Няня (гувернантка)
	Требования определяются возрастом ребенка. 
	30 000 рублей

	Торговый представитель
	Посредник между компанией – поставщиком и торговыми точками или между предприятием оптовой торговли и розничной сетью. Его главные функции – прием заказов в торговых точках, поиск новых клиентов, заключение договоров, финансовая отчетность.
	40 000 рублей


